UNITI VOLIAMO PIU INALTO

DISTRETTI Le 28 aziende del polo aerospaziale umbro si sono unite in un’associazione. Per dare maggiore
visihilita alla filiera in un momento difficile. Ma anche per creare vere e proprie partnership.  dilMarco Traini

Bl lunione fa da sempre la fores e cosi
le 28 aziende del distretio asrospaziale
dell’Umbria si sono unite in associazio-
ne per reagire alle difficolth della crisi. Ma
anche per cogliere, insieme ¢ nei prossi-
mi anni, tulle le nuove opportunitd che
la ripress potrd presentare. Un [atlurato
complessivi di 450 milioni con 2.500 di-
pendenti, il polo umbro sforna prodotll
e sistemi essenziali per il comparto - dai
campaonent alle strumentazioni pit avan-
zate, dal simulatori per satelliti alle mac-
chine per i test — e ha avuto il suo battesi-
meal salone asronautice di Le Bourgst, a
Paripl, riuscendo anche a centrare § primi
rizultati in termini di contatti e di visibili-
A Dando cosi fiducia a molte realtd pro-
duttive anche minor della fliera, concen-
trate soprattutto tre Foligno e Terni.

E non & poeo, se sitiene conto di un
gquadro generale che & peggiorato nel pr-
ma sermestre del 2009, dopo una crescita
costante negli ultimi anni. «Da gennaio
il mercare ha registrato una flessione nei
volumi del 153%» dichiara a Feonomy
Antonio Alunnmi, presidente dell’associa-
Fione e titolare di Focine Umbre, 6,2 ni-
lioni di fatturato. «Ma i1 2007 e il 2005
sono stati anni record e anche
adesso le aziende a vari livelli
hanno in portaloglio ordind per
diversi anni». «E pol da Pari-
gis conlinua «s000 arrivatl
mioltl segnali positivi, soprat-
tutto se 51 guarda all’'ambito
delle tratte regionali, che ha
molte potenzialitd di sviluppo
e quindi necessita di macchine
e prodofti dedicati=.

Una visione otfimistica, corroborata
anche dalle possibilita di crescita dell’ex-
piit verso Paesi come Messico, Usa e Ca-
nada per i progetti in campao elicotteristi-
co (sopratiutto militare) ¢ alle capacita di
traing di v gruppo leader come Finmec-
canica, ai quali fanno perd da conlralla-
re il racollo del mercato dei business jet
e la rduzione della liquiditd, che & indi-
spensabile per imprese con progetti di
lungo periodo (£-5 anni] come sono quel-
li dei comparti aeronautici e sparziale.

Un simulatore per satel_ﬁti'
della Angelantoni. 3 5

Sotto, Antonio Alunni,
presidente di Fucine Umbre.

[nzomina, aspcitativ{: ma-
deratamente positive, che so-
no anche guelle di Gianluig
Angelantond, presidente del
gruppo Angelanioni, 126 mi-
lioni di eurn di fatturato.«A
Parigi ho notato ana vivacitd
e una concreterze che fanmo
hen sperare per la ripresa. To
produco simulatori per satel-
liti» ricorda «e i Paesi emergenti ne han-
no ancora malto hisogno, Occoree piut-
tosto fare in modo che nei prossimi anni
il protezionismo non prevalga: questo sa-
rebbe davvero rischiosos,

Un messageio chiaro, che (a capire
guanio lo slorzo di collaborarione mes-
so in campo dalle aziende umbre, linalie-
zato 4 creare spartnership @ non hmitar-
s1 al supply chaine., come ricorda Alan-
m, debha essere sostenuto dalle istituzio-
ni. Nel frattempo comungue i1 jpolo tie-

ne ala la bandiera della produzions ma-
nifattunera in un settore ad altissimo con-
tenulo teenologico e di innovazione.
Anche se aleuni industriali vedono an-
cora molid problemi all'ordzzonte. «Nel
contesto attuale, tenere le posizioni & gid un
successo, & fare previsioni ¢ promaturas
soztiene Filippo Garofoli, socio di un'sien-
da di costruziont meccaniche di Terni.
«Credo futtavia che, in una logica di di-
stretio che vada olive la pura azione di mar-
keting, in future si possa fare moltos,
Mol abbiamo ancora ordind per almes-
noe L20 milionis sottolinea Walter Bal-
daccini, amministratore di Umbra Cusci-
netti, gruppo da 100 milioni di giro d'at-
fari, «ma bisognerd vedere se 1 grandi pro-
pelli def due colosst che dominano i set-
tore, come quelli del Boeing 737 o dello
ASED Adrbus, avranno lo sviluppo spera-
to. Altrimenti tutto il mercato aeronauti-
oo civile ne risentivis. i
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